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Dreieck der Kosten

Kosten

(-ziel)

Qualitäten Quantitäten

FIX Kosten – oberste Priorität

Handlungsspielraum

Dreieck der Kosten

+

–
Kosten

(-ziel)

Qualitäten Quantitäten

PREISE

macht der Markt

Bauherr und Planer

 
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Grundlagen-

Ermittlung, LPH 0

Vorentwurf

Entwurf

Vorbereitung Vergabe

Fertigstellung

+/- 20-25 %

+/- 15%

+/- 30 % +/- 40 %

+/- 30 %

+/- 20 %

+/- 10 %

Kosten-

rahmen
Kosten-

schätzung
Kosten-

berechnung

Kosten-

anschlag

Kosten-

feststellung

Toleranzen 

lt. Judikatur

Toleranzen 

bei vertiefter
Kostenplanung

+/- 5%

T o lera nzbereich

G rundleis t ungen

Grundlagen-

Ermittlung, LPH 0

Vorentwurf

Entwurf

Vorbereitung Vergabe

Fertigstellung

+/- 15 %

+/- 10%

+/- 20 % +/- 40 %

+/- 30 %

+/- 20 %

+/- 10 %

Kosten-

rahmen
Kosten-

schätzung
Kosten-

berechnung

Kosten-

anschlag

Kosten-

feststellung

Toleranzen 

lt. Judikatur

Toleranzen 

bei vertiefter
Kostenplanung

+/- 5%

T o lera nzbereich

vert ief t e K os t enpla nung
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+

–
Kosten

(-ziel)

Qualitäten Quantitäten

PREISE

macht der Markt

Bauherr und Planer

 

 

WBW VE E EI AZ LV

PPH 1 PPH 2 PPH 3 PPH 4 PPH 5

R+F AUSF KF

1
0
0

 %

6 %

5 %

4 %

3 %

2 %

1 %
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o

s
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n

0 %

Zeit   Projekt- und Planungsphasen

Planungsaufwand gesamt

(ohne Wettbewerb)

Anteil der Kostenplanungsarbeit

(kummuliert)

vorvertraglicher

Planungsaufwand

zB. Wettbewerbe 

oder Bewerbungen

Bauaufsicht

Wenn Kostenplanung 

„bessere“ Ergebnisse 

bringen soll, sind höhere 

Ressourcen „Honorare“ 

einzusetzen

Ausschreibung

Abrechnung
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 



 

 
  Seite 8 von 8 

 

 


